PITCHENS BYGGSTENAR

e

PROBLEM/BEHOV

| FORHALLANDE TILL

ANDRA ALTERNATIV

O Fanga intresset!

O Retoriska fragor, metaforer, exempel, humor

O Behov/problem O Konsekvens av behov/problem

O Konsekvens av nuvarande I6sning

O Sa I6ser du problemet/moter behovet (ditt erbjudande)

O Nyttan med ditt erbjudande
O Vardet av ditt erbjudande

O | forhallande till andra alternativ
for att |0sa problemet/mota behovet

O En tydlig avslutning
O Vad vill du ska handa efter pitchen?
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